


 

 

 

ANGELICA GIGLIOTTI 
 

 PROFILO PROFESSIONALE  
Venditrice specializzata con ottima esperienza in negoziazione efficace 
e persuasiva maturata nel settore automotive  da oltre 15 

anni ,passione nata grazie allo spirito aziendale familiare(GIGLIOTTI).  

Fortemente motivata ad implementare il portafoglio clienti aziendale e 
il fatturato mediante la ricerca di nuovi utenti in target e tramite 

presentazione dell'offerta di beni e/o servizi coerenti alle loro 
esigenze. Spirito d'iniziativa, intraprendenza, dinamismo, autonomia e 

buona dimestichezza con gli aspetti commerciali e di contrattualistica.  

 

ESPERIENZA 

 Agente di vendita :settembre 2023 posizione attuale 

LUBRICHIMICA spa-Bovino,FG 

Prodotti chimici lubrificanti 

 

 Operatrice Socio Sanitario: ottobre2022-luglio 2023 

PROODOS 

• Assistenza persone malate, anziani e disabili 

• Supporto nella cura e nell’ igiene 

• Cooperazione con infermiere 

• Collaborazione con i medici 

• Supporto preparazione dei pasti 

• Attività di carattere sociale 

• Attività ludica speciale con bambini spettro autistico 

 

 Agente di vendita : marzo 2022-ottobre 2022 

LUBRICHIMICA spa-Bovino,FG 

Prodotti chimici lubrificanti 

• Azioni di networking volte a mantenere le relazioni attive e a 

consolidare la propria presenza nel settore di riferimento 

• Proposta periodica ai clienti di soluzioni e prodotti 

complementari al fine della migliore fidelizzazione 

• Effettuazione regolare di verifiche e ricerche sul territorio volte 

ad individuare nuove opportunità di vendita 

 

 

Agente di vendita 

SETTORE CHIMICO LUBRIFICANTE 

 

 

ANGELICA GIGLIOTTI 

Via Giacinto Gigante,122 

Casoria 80026 (NA) 

 

 

 

 

 

 

 

TELEFONO: +39 3209633721 

 

INDIRIZZO DI POSTA ELETTRONICA: 

angelicagigliotti@icloud.com 

 



 

• Gestione dei clienti acquisiti con relazioni sistematiche, 

costruttive ed efficaci 

• Pianificazione di visite e sopralluoghi presso le sedi delle 

aziende clienti in fase di elaborazione dell'offerta 

• Elaborazione della migliore proposta sulla base delle esigenze 

del cliente 

• Garanzia del raggiungimento dei target commerciali 

concordati per massimizzare il profitto dell'azienda. 

• Negoziazione dei termini per la fornitura di prodotti e servizi. 

• Preparazione delle offerte in collaborazione con il back office, 

gestione delle trattative commerciali e conclusione della 

vendita 

 Agente di vendita:gennaio 2020-ottobre 2020 

MAIONE srl - Napoli, Na  

Prodotti chimici lubrificanti 

• Azioni di networking volte a mantenere le relazioni attive e a 

consolidare la propria presenza nel settore di riferimento 

• Proposta periodica ai clienti di soluzioni e prodotti 

complementari al fine della migliore fidelizzazione 

• Effettuazione regolare di verifiche e ricerche sul territorio volte 

ad individuare nuove opportunità di vendita 

• Gestione dei clienti acquisiti con relazioni sistematiche, 

costruttive ed efficaci 

• Pianificazione di visite e sopralluoghi presso le sedi delle 

aziende clienti in fase di elaborazione dell'offerta 

• Elaborazione della migliore proposta sulla base delle esigenze 

del cliente 

• Garanzia del raggiungimento dei target commerciali 

concordati per massimizzare il profitto dell'azienda. 

• Negoziazione dei termini per la fornitura di prodotti e servizi. 

• Preparazione delle offerte in collaborazione con il back office, 

gestione delle trattative commerciali e conclusione della 

vendita. 

 Impiegata commerciale: marzo 2006-luglio2019 

G.D.R. s.r.l. 

Ricambi vettura e truck 

• Attività di segreteria commerciale, controllo delle funzioni 

amministrative e gestione della comunicazione con i 

clienti inclusi reclami, resi e rimborsi. 

 

• Assistenza al coordinamento del team vendite. 

 

 



 

• Attenta gestione degli ordini, supervisionando la 

preparazione di beni e/o servizi richiesti per garantire la 

consegna nel rispetto dei tempi di evasione e delle 

specifiche indicate dal cliente. 

 

• Acquisizione di nuovi clienti attraverso lo sviluppo e 

l'implementazione di attività e strategie di promozione e 

vendita definite per ciascun target specifico. 

 

 

•  Gestione autonoma di uno o più portafogli clienti, 

attuando strategie ad hoc per fidelizzazione dell'utente.  

 

• Elaborazione di preventivi commerciali e bozze 

contrattuali contenenti gli estremi legali della parte 

venditrice e acquirente comprese prezzi, tempistiche, 

garanzie e clausole.  

ISTRUZIONE  

• • Diploma Liceo scienze sociali  

Istituito Salvatore cantone  

Anno di conseguimento 2004 74/100  

• • Attestato Operatore Socio Sanitario  

Anno di conseguimento 2022  

CAPACITA ‘ E COMPETENZE  

▪ Esperienza nel settore Automotive ,appartenenza Gigliotti 

Ricambi.  

▪ Buon uso PC, in particolare Excel  

▪ Attitudine commerciale  

▪ Ottime doti comunicative  

▪ Familiarità con le tecniche di vendita  

▪ Autonomia  

▪ Orientamento all'obiettivo  

▪ Ottima gestione dello stress  

▪ Capacità organizzative  

 

Autorizzo il trattamento dei miei dati personali ai sensi dell’art. 13 

Dlgs 196 del 30 giugno 2003 e dell’art. 13 GDPR (Regolamento 

UE 2016/679) ai fini della ricerca e selezione del personale.  

01/01/2024 

 

 


