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Profilo professionale

Professionista dotato di leadership e approccio strategico, offre esperienze
pluriennale nell'incremento dei profitti e delle prestazioni di aziende
fornituriste prodotti largo consumo. Dimostrata abilita nel promuovere
miglioramenti operativi attraverso I'implementazione di strategie su
misura e comprovate capacita di networking. Ottime competenze di
gestione aziendale e generazione di utili.

Capacita e competenze

e Vendita B2C ® Organizzazione aziendale

® Tecniche di up selling e cross ® Strategie di marketing
selling ® Abilita di networking

® Abilita di pianificazione e ® Leadership
organizzazione ® Tecniche di negoziazione e

® Vendita B2B vendita

® Competenze di business ® Attitudine commerciale
analysis ® Gestione del portafoglio clienti

® Problem solving
® Capacita di lavorare per

obiettivi
Esperienze lavorative e professionali
Gennaio 2018 Feeling srl Firenze
- Consulente commerciale
ad oggi ® Consulenza al cliente nella scelta di soluzioni idonee alle proprie

specifiche necessita.
® Vendita mirata alla finalizzazione e all'acquisizione di nuovi clienti.
® Gestione, ampliamento e finalizzazione progressiva dei clienti in
portafoglio.
¢ Elaborazione di preventivi e gestione completa della fase di offering.
® Supporto e coordinamento della rete vendita ai fini di garantire il

raggiungimento dei budget.

Marzo 2014 Me stesso Firenze
- Massaggiatore sportivo
ad oggi ® Esecuzione di massaggi per lo scioglimento di contratture e spasmi

muscolari dolorosi.

® Esecuzione di massaggi per la stimolazione del linfodrenaggio a
seguito di interventi chirurgici.

¢ Uso di terapia manuale per la gestione del dolore nei trattamenti per

lombalgia e cervicale.
® Stimolazione della tonificazione muscolare e riabilitazione sportiva a



