
ALESSANDRO BONFANTI
Tel: 3489013906
email: alessandro@alessandrobonfanti.com
via Castiglia 2B
40068 San Lazzaro di Savena, Bologna

Data e Luogo di
nascita:

Sesso:

Cittadinanza:

Istruzione e 
Formazione

Esperienza
Lavorativa

12 Febbraio 1970 - Bologna(Italia)

Maschile

Italiana

1990 Diploma di Maturità in ragioneria presso l’Istituto Tecnico Archimede di Imola.

1990/1992 Università di Economia e Commercio a Bologna

1993 svolgo il Servizio Militare come caporale presso la caserma di Aviano, addetto
alla guida di mezzi pesanti, conseguo la patente C e D.

1994
Produttore assicurativo presso la Fondiaria, agenzia di Bologna.

1995
Agente di commercio presso REI srl Bologna, nel settore serramenti di alluminio.

1996/98
Sub agente assicurativo presso Lloyd Adriatico, agenzia Funivia di Bologna.

1998/2000
Agente di commercio nel settore ortopedia nelle Regioni Emilia Romagna, Toscana,
Umbria, Marche e Molise.

2000/2004
Commerciante  all'ingrosso  in  quota  di  proprietà,  della  ditta  Faba  a  Bologna,
specializzati in accessori per calzature. La ditta Faba diventa distributore esclusivo dell'
azienda  multinazionale  Productos  Tarragó di  Barcellona  (Spagna).  Seguo  corsi
professionali dell’azienda per l’uso di tinture per pelle.

2004
Direttore  commerciale  per  l'Italia  dell'azienda  Productos  Tarragó,  specializzata  in
prodotti per la cura e la tintura di pellami, in particolare per le calzature. Svolgo anche
mansioni tecniche dimostrative presso laboratori ed artigiani professionisti. Organizzo e
presiedo incontri formativi con oltre 100 operatori del settore per corso, in tutta Italia.
Acquisisco competenze professionali del programma power point.
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  Capacità e 
Competenze

personali

                        

2006
Responsabile  commerciale  europeo  dell'azienda  Productos  Tarragó;  per  la  quale
continuo a svolgere anche l’attività di tecnico specializzato.

2008
Libero  professionista,  commerciante  in  proprio  all'ingrosso  di  accessori,  tinture  e
prodotti per le calzature con marchio di proprietà, azienda BP3 srl a San Lazzaro di
Savena, Bologna.

2009
Presso la  stessa azienda BP3 comincio ad effettuare lavorazioni  artigianali  per  altri
operatori del settore. Negli anni acquisisco grandi capacità di trattare capi in pelle con
tinture naturali e creare colori specifici per ogni brand di marca e mi specializzo nei
servizi di sartoria sui pellami di varia natura

2009
Espongo con uno stand alla fiera Restauro, Salone dei Beni Culturali ed Ambientali, a
Ferrara dove tengo un workshop relativo al ripristino e la rigenerazione di pellami.

2009
Espongo con uno stand alla fiera Abitare il Tempo, giornate internazionali dell'arredo a
Verona, in modo particolare sul tema outdoor, cura e conservazione di arredamento da
esterno.

2010
Espongo con uno stand alla fiera Abitare il Tempo, giornate internazionali dell'arredo a
Verona. Durante la manifestazione partecipo anche alla mostra culturale Color Coloris,
relativa alle colorazioni specifiche sui pellami. Per l'evento creo 80 tonalità diverse di
verde su base acqua.

2011
Presso  l'azienda  BP3  cominciamo  a  lavorare  anche  con  clienti  privati,  effettuando
servizi di pulizia, rinnovo e colore su borse, calzature, arredamento, auto, ...creo una
linea specifica per ogni settore di produzione con marchio di proprietà.

2012
Artigiano in proprio presso il laboratorio Bonfanti a San Lazzaro di Savena. Divento in
poco tempo leader nel settore pelle dando ai clienti un servizio di eccellenza sulla cura
e colorazioni pellami.

Capacità di gestire relazioni commerciali con più soggetti coinvolti
Accogliere le richieste delle persone
Predisposizione al lavoro di gruppo
Flessibilità della pianificazione del proprio lavoro
Gestire e risolvere problemi
Ottime capacità manuali
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Madrelingua:

Lingue Straniere:

Capacità e
Competenze

informatiche :

Competenze 
organizzative:

Competenze
Artistiche:

Competenze
Tecniche:

Patente:

Altro:

Italiana

Inglese (livello scritto scolastico e parlato scolastico), Spagnolo (medio sia parlato che
scritto)

Ottime conoscenze del software OFFICE.
Buone conoscenze dei programmi Power Point e di vari gestionali.

Coordinamento e  amministrazione di  persone e progetti  con scadenze da rispettare.
Capacità commerciali di marketing promozionale e gestionale.

Competenze artistiche, su pellami e materiali di diversa natura, utilizzo di pennelli e
prodotti che creano effetti particolari. Utilizzo di pistola ad aria ed aerografo. 

Conoscenze di particolari  tecniche di pulizia, ripristino di pellami su diversi capi di
abbigliamento, accessori e mobilio.
Ottima capacità di formulazione della tonalità del colore su campione.
Buone nozione di chimica.

Patente di guida A B C D, patente nautica.

Automunito
Disponibilità di muoversi sul territorio
Flessibilità negli orari di lavoro.
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